MARCO GRANDI

Dati personali

Neme: MARCQ GRANDI

Luogo di pascita: CAVARZERE

Nazionalita: ITALIANA

Linkedir: https://www.linkedin.com/in/marco-

grandi-19123835

Istruzione e formazione

0171999 - 0147999 ABILITAZIONE ALBO PROFESSIONALE
UNIVERSITA' LA SAPIENZA, ROMA
0971997 - 09/19498 TIROCINIO POST LAUREA
UNIVERSITA' TOR VERGATA, ROMA
11/1989 - 03/199%¢ LAUREA SCIENZE BIOLOGICHE
UNIVERSITA', PADOVA
09/1885 - D6/1989 MATURITA’ SCIENTIFICA
LICEO STATALE, ADRIA (RO)

Esperienze lavorative

0172002 MANAGER SETTORE FARMACEUTICO (ATTUALE)
NOVARTIS, BASILEA

Dal 01 febbraio 2002 ad oggi, in Novartis Farma con i seguenti
Incarichi:

» Da febbrato 2002 a dicembre 2006: Informatore Scientifico del
Farmaco nelle Province di Venezia e Rovigo.

Competenze: vendita; lancio nuovi prodotti

Area Terapeutica: Cardiovascolare-Metabolica e Respiratoria sia sul

Medico di Medidina Generale che su Specialisti Pneumnologi e Cardiologi.

Dal 2003 al 2006 risultato primo nel ranking annuale di vendite nazionale
per i prodotti df competenza.

Vinatore nel 2005 (unico ISF) del World Sales Award per ISF che premiava
il top 5% della popolazione mondiale Novartts di tutte le Linee e

Franchise.



0241999 - 0172002

1071997 -01/1999

* Da gennaio 2007 a dicembre 2008: Spacialist Sales Account per le
Province di Venezia, Treviso, Ferrara e parte della Provincia di Modena.

Lompetenze: vendita; lancio nuovi prodotty; gestione Key Opinion Leader;

gestione del Market Access nelle diverse aree di competenza.

Area Terapeutica: Cardiovascolare-Metabolica e Diabetologica su

Specialisti Diabetologi e Cardiologi.

® Da gennaio 2009 a dicembre 2018: First Line Manager (Area
Manager) per la Regione Friuli Venezia Giulta e it Veneto orientaie
(Belluno, Treviso, Venezia e Padova).
Competenze: gestione e coaching di un Team di ISF (da 10 a 17 unitd),
vendita; lancio di nuovi prodotti; gestione Key Opinion Leaders, politiche
di Market Access nelle diverse aree di competenza; gestione del budget di
territorio; implementazione e gestione di progettualit di Area e
Marketing di territorio; collaborazione con funzioni di Sede (Dip. Medico-
Marketing-Market Access) per implementazione di Srategic Business Pian
Aziendali e Local Business Plan di territorio; gestione del rapporti con
organi di governo locale della politica sanitaria (Asl, Farmacisti Ospedalieri
e Territoriali, Istituzioni Regionali).
Area Terapeytica; Cardiovascolare-Metabolica, Diabetologica e
Pneumologica su Medici di Medicina Generale e Specialist
Pneumologi/Allergologi Diabetologi, Cardiologi, Internisti/Geriatri.

® Dagennaio 2019 ad oggi: First Line Manager (Area Manager) per le
Regioni Friuli Venezia Giulia, Veneta, Trentino alto Adige ed Est
l.ombardia (Bergamo, Brescia, Lodi, Mantova e Cremona).
Lompetenze gestione e coaching di un Team di 10 Spedialist Account;
vendita; lancio nuovi prodotti; gestione Key Opinion Leaders; politiche di
Market Access nelle diverse aree di competenza; gestione del budget di
territorio; impiementazione e gestione di progettualita di Area e
Marketing di territorio; collaborazione con funzicni di Sede (Dip. Medico-
Marketing-Market Access) per implementazione di Srategic Business Plan
Aziendah e Local Business Plan di territorio; gestione dei rapporti con
organi di governo locale della politica santtaria (Asl, Farmacisti Ospedalieri
e Territoriali Istituzioni Regionali).
Area Terapeutica: Cardiovascolare su Specialisti Cardiologi,
Internisti/Geriatri nella gestione di un farmaco innovative in ambito
Cardiologico.

Nel 2009-2010 risultato primo nel ranking nazionale dei First Line
Manager per il lancio di 3 nuovi prodotti.

Vinditore nel 2010 (unico First Line Manager) del World Sales Award per
FLM che premiava il top 5% del Management mondiale Novartis di tutte le
Linee e Franchise.

INFORMATORE MEDICO SCIENTIFICO
MENARINI, FIRENZE

¢ Dal 01 febbraio 1999 al 31 gennaio 2002 informatore Scientifico del
Farmaco per conto della Ditta Farmaceutica A Menarini (Firenze) nelle
zone di Chioggia, Riviera del Brenta, Cavarzere e parte della Provincia di
Rovigo

ARMA CARABINIERI
MINISTERO DIFESA, ROMA

o Dal 02 ottobre 1997 al 31 gennaio 1999, avendo vinto it concorso di
rafferma biennale volontaria per Ufficiali deilArma dei Carabinieri, in
servizio presso il “Raggruppamento Carabinieri Investigazioni
Scientifiche” - Sezione di Biologia con il grado di Tenente svolgendo
attivita di biologo molecolare, finalizzata alle indagini Pubblica Sicurezza,
di Polizta Giudiziaria e Scientifica e alla ricerca di laboratorio per la messa

a punto di nuove e pid efficaci metodiche di analisi.
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FUNDAMENTALS OF MANAGEMENT
English Course (EF - English Live School) {completato)

English Course (Go Fluent — English as a business communication tool)
{compietato)

English Course (Go Fluent - English as a business communication tool)
{completato)

English Course (Go Fluent - English as a business communication tool)
(completato)

English Course (Go Fluent - English as a business communication tool)
{completato)

MANAGER COACHING (Sales Coaching 3.0 — Maxim Consulting MILANO) -
gestione e motivazione del Team; nuovi modelli di coaching personalizzato;
ascolto dei bisogni; assegnazione/monitoraggio degli obiettivi; gestione della
delega {completato)

TRAINING & DEVELOPMENT PROGRAM For Manager (Universita LIUC -
Catteneo MILANO) - update skills di specifica competenza per Managers.
(completato)

BUSINESS FINANCE FOR EVERYONE (Celemi) - gestione ottimale del
business e del budget di territorio. {completato)

RISORSE E RELAZIONE NELLA PARTNERSHIP TRA IMPRESE DEL FARMACO E
SISTEMA SANITARIO NAZIONALE (Scuola di Direzione Aziendale - Universita
Bocconi MILANO}) - gestione del rapporto tra industria Farmaceutica e
Governo della Sanita Pubblica. (completato)

DINAMICHE EVOLUTIVE PER LA MEDICINA GENERALE (Scuola di Direzione
Aziendale - Universita Bocconi MILANO) - gestione del rapporto tra Industria
Farmaceutica e Sanita nel nuove contesto di organizzazione della Medicina di
Territorio (Medicina di Gruppo e | {completato)

Hobby e interessi

RUNNING
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Attivita extracurriculari

e Ottobre 2004: CORSO PER ADDETTO ANTINCENDIO (MEDIO) (Comando W. FF. - Prov VENEZIA)
e 2005: 22° CORSO PER VOLONTARI D! PROTEZIONE CIVILE (Comando W. FF. - Prov VENEZIA)

e 2006. CORSO DI PRIMO SOCCORSO PER LA POPOLAZIONE (Croce Rossa ltaliana - Prov VENI:?'IA)

CONSENSO #

"}l sottoscritto dichiara di autorizzare Sistemi Territorialf SpA alla pubblicazione del presente

curriculum sul sito web della societa a tutti i fini di legge; autorizzo altresi Sistemi Territoriali SpA, ai
sensi del Regolamento UE 679/2016 e del D.Lgs. 196/2003 e s.m., al trattamento dei dati ivi
contenuti."

Fagina 4/4




